Artur Konefat

DOSWIADCZENIE

Obecnie:

Neo-Vinci sp. z 0.0. www.neo-vinci.pl
Founder / CEO

Rozwdj ustug wysokojakosciowych dla branzy Pharma oraz sektora medycznego w oparciu o
najnowsze technologie.

- zarzadzanie dziatalnos$cig Spoétki,

- realizacja celéw strategicznych Spo6tki w aspekcie ekonomicznym i finansowym

- realizacji ustalonej strategii i kierunkéw rozwoju sp6tki

- przygotowanie plan6éw dziatalno$ci gospodarczej Sp6tki, analiz i ocen ekonomiczno -
finansowych projektéw rozwojowych i inwestycyjnych oraz nowych przedsiewziec¢
kapitatowych,

- planowanie i kontrola polityki inwestycyjnej w zakresie finansowym

- ksztaltowanie wizerunku Neo-Vinci m.in. za pomoca narzedzi reklamowych i public
relations,

- nadzér nad kontrolg i audytem wewnetrznym zgodnie z powszechnie uznawanymi
standardami audytu wewnetrznego,

- zapewnienia bezpieczenstwa informacji,

Instytut Doskonalenia Klinicznego www.idk.edu.pl

Stowarzyszenie na rzecz poprawy edukacji medycznej

Prezes Zarzqdu

Stworzenie interdyscyplinarnej platformy wymiany wiedzy dla zawodéw medycznych w
oparciu o najnowsze technologie.

- opracowywanie strategii rozwoju Stowarzyszenia wraz i innymi cztonkami zarzadu

- podejmowanie kluczowych decyzji o dziatalnosci spétki

- zarzadzanie budzetem

- prowadzenie spotkan biznesowych

Assg Media 05.2016-05.2017

Marketing and Sales Director

- planowanie i realizacja strategii komunikacyjnej i marketingowej dla marek OTC oraz RX;
wsparcie strategii ATL/BTL dla produktéw dojrzatych i nowych; dziatania marketingowe
skierowane do pacjentéw- dobér skutecznych narzedzi

- wprowadzanie nowych produktéw RX na rynek; planowanie i wdrazanie strategii
komunikacyjno-marketingowych; prowadzenie kampanii edukacyjnych oraz spotecznych,
wsparcie kampanii promocyjnej dla przedstawicieli medycznych; wspdtprojektowanie
materiatéw wizerunkowych i promocyjnych



http://www.neo-vinci.pl/
http://www.idk.edu.pl/

04.2014 - 05.2016

Pharma Concept sp. z 0.0. (ICP Group)

Executive Team Manager/Head of Business

- Zarzadzanie 12 osobowym teamem Project Manageréw/Senior-Junior Acountéow

- Kompleksowe tworzenie strategii multichanelowych dla firm farmaceutycznych

- Scista wspétpraca ze $rodowiskiem naukowym/medycznym, bardzo dobre relacje z KOL’s
- Dostarczanie najnowszych rozwigzan pharmamarketingowych budujacych przewagi
rynkowe

06.2014 - 11.2016

Prix Galien Polska

Sekretarz Kapitulty Miedzynarodowego Konkursu Medycznego

Zarzadzanie i koordynacja pracy kilkunastoosobowego zespotu projektowego, nadzoér
merytoryczny nad cato$cigprac Kapituty (13 Profesoréw medycyny):
http://prixgalien.pl/kapitula/

01.2011 - 03.2014

Active Pharma Sp. z 0.0

Group Product Manager

- opracowywanie planu sprzedazy produktéw z uwzglednieniem analizy rynku i konkurencji
- kreowanie 3 osobowym dziatem Project Manageréw

- analiza konkurenc;ji

- pozyskiwanie nowych kluczowych klientéw oraz budowanie wartosciowych relacji
handlowych na poziomie

spartnerskim” z klientami firmy

05.2009 - 01.2011

STADA Pharma Poland Sp. z o.0.

Konsultant Medyczny

- marketing i aktywna promocja produktéw w liniach: kardiologiczna, urologiczna,
v neurologiczna, psychiatryczna

ATUTY UMIEJETNOSCI
" Chec rozwoju v Komunikatywnosc ' Wspdtpraca z agencjami
v Kreatywnos¢ " Bezkonfliktowosc reklamowymi/farmamarketingowymi

' Zarzgdzanie zespotem projektowym/sprzedazowym

' Umiejetnosci prognozowania sprzedazy, planowania
budzetow | tworzenia planéw marketingowych

¥ Znajomosc branzy oraz narzedzi

ZAINTERESOWANIA KURSY I CERTYFIKATY

® - certyfikat AN INTRODUCTION TO CLINICAL TRIALS
| "I & i MONITORING
- certyfikat ILM-3 - INSTITUTE OF LEADERSHIP &
Nowe Motoryzacja Skuteczny MANAGEMENT LONDON
Technologie pharmamarketing

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizagji procesu rekrutagji (zgodnie z Ustawg z dnia 29.08.1997 roku

o Ochronie Danych Osobowych; tekst jednolity: Dz. U. 2016 r. poz. 922).




